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2. Na sequência, selecione o vendedor responsável 
pela comercialização. 

Objetivo: saiba como proceder para realizar uma venda aumentando o valor do produto. Essa funcionalidade,  permite, 
por exemplo, que o valor de frete da marcadoria seja inserido no preço de venda do produto. Assim, o cupom fiscal não 
apresentará o campo acréscimo. 

3.  Na tela de Vendas, informe o produto no campo 
venda. No campo preço final, altere o valor de venda da 
mercadoria. 

Guia Prático

Requisitos:
-Estar emretaguarda 

(Gerencial);
-Acessar <Movimentação 

Financeira>;
- Acessar <Contas a 

Receber>.
Permissão: Gestor
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Como passar vendas aumentando o valor do produto?

1. Em Loja (PDV), clique em <Movimentação de 
Estoque> e em seguida <Venda/ troca de produtos>.

Neste exemplo aparece <Movimentação NF/ 
Troca>, pois estamos operando sem uma ECF 
(sistema de teste). 

Para realizar essa ação é necessário ativar o 
parâmetro, saiba mais acessando o guia:

“Como permitir que o valor do produto seja 
aumentado na venda?”, n° 958
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4.    Após aumentar o valor do produto, desça o produto 
para sexta de compra. Após clique em <Fechar Compra>.

Muito Bem!  Agora você sabe como passar vendas aumentando o valor do produto.
 Boas vendas! 

Depois prossiga com o processo da venda normalmente. 
Para saber mais sobre o processo de passar venda:

“Como passar venda?”, n°121


