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Requisitos:
em Retaguarda;

-Acessar <Relatdrios

Guia Pratico

Como gerar relatério de Ranking de lojas?

-Ac

Diversos>;
essar <Imprimir
Relatorios>.

A partir da versao:

15.2.1607

Obj et1VO: saiba como proceder para gerar o relatério de Ranking de lojas. Por meio deste documento seré possivel
visualizar as lojas que mais realizaram vendas no periodo. O relatério também descriminara os colaboradores da loja que

foram responsaveis pela comercializacao de produtos.

1.Em retaguarda, clique em <Relatérios Diversos>
e em seguida, <Imprimir Relatérios>.

2. Logo apos, acesse a opcao “3. Relatérios
de Vendas/ Devolugées” e em seguida, acesse a
opcdo “3.2 da Loja"

3. Depois acesse a opgao “3.2.15 Rankings” e em
seguida, acesse a opcao “ 3.2.15.1 Rankngs de Lojas
Geral”.

%
N

CIG/AM

EDFTWAHE DE GESTAO

Faca mais® fdacil

www.cigam.com.br
ERP | CAM | RH | PDV | BPM | MOBILE | BI

@ Fechn|

C I
— L\) ; a e Bk P ACIGAM |
) G | B M | okt @oeige o .
oo o e =] A Vit
Relatorios Garenciais
-3 Relatorios de Vendas/Devolucies
#-[] 3.1 do Vendedor
-] 3.2 da Loja
[#-[] 2.3 Por Intervalo de Preco
acieAm
Relatarios Garanciais - 3.2.15.1 Ranking de Lojas Geral
#0°
[
o
i c-i-s::rl.at SP———
? |
R 2215 Rankings
D 3.2.15.1 Ranking de Lojas Geral
[[]3.2.15.2 Ranking de Lojas
------ [7]3.2.15.3 Ranking de Vendedores 7 -EJ.EE‘,”:M@

-



4. Na tela ao lado vocé tem os filtros que poderao
ser utilizados para gerar relatério com informacoes
precisas de acordo com a sua busca.

Vocé encontra os filtros:

-Tipo Loja;
-Modalidade de Venda;
-Geral;

-Lojas;

-Cidade;

-Consultor;

-Regiao;

-Estado;

-Grupo de Lojas.

Vocé tem ainda o campo “Ordenar Por” onde podera

ordenar os valores apresentados, ou seja, se por:
-Valor liquido
-Produto Atendido
-Venda Média
-Atingimento Meta

5. Aoacessaro campo <Agrupador> vocé podera
selecionar um agrupador definido anteriormente.

6. Na aba “Geral’; defina as seguintes informacdes:
-Data Inicial e Final;
-Vendedores;
-Mostrar Estoque;
-Mostrar forma de Pagamento;
- Nao mostrar produtos de marketing;

Selecione o tipo de custo que vocé deseja, ou seja:
-Preco Custo Médio;
-Preco Custo Médio Sem Imposto;
-Ultimo Preco de Custo;
-Custo Inicial.
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/. Selecione a loja na aba “Lojas” e clique em
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8. Vamos agora verificar as informagdes presentes no relatério.
Podemos visualizar:
-UF/Cidade - Estado e cidade onde a loja atua;
-Identificador da Loja - Identificador da loja;
-Regiao - Regido de atuacao da loja;
-V.M.E - Venda Média Esperada;
-P.A.E - Pecas por Atendimento;
-V.M - Venda Média;
-P.A - Pecas por Atendimento;
-CX - Caixas fechados no periodo.
LOJASQUE MAISVENDERAM NO PERIODO - RANKING GERAL
Periodo:Den 1N 12013 s3NER0 13
UF cidade Loja Regido Consultor Ulimo Cx oleto itens Setavenda BuperBta Uenda B ruta %0eso Uenda Liguida % ating N UT
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URE P.AE v, ) P.o. ) cX. Uend. ano Ant.
Seav e FE15Y T15s 151 1633 € YEelaksat
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16048660 1312 18,3¢ 2002 el M2 m
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9. Vamos agora verificar as informagoes presentes no relatorio.
Podemos visualizar:

-Consultor - Consultor credenciado pela rede;

-Ultimo Cx- Data do ultimo caixa processado;

-Boleto - Regiao de atuacgao da loja;

-Itens - Numero de itens vendidos;

-Meta Venda - Total de meta de venda definida pela loja;

-Super Meta - Super meta definida pela loja.

LOJASQUE MAISVENDERAMN NO PERIODO - RANKING GERAL
Periodo:Den 1N 1Ru 130 s3NER0 13
UF cidade Loja Repido Consultor Ulimo Cx loleto ltens Setalenda duper@ta Uenda B ruta %0eso Uendaliguida %oting % U.T.

)| e = ) —( ](":z‘:"::":j
Consultar Ultima Cx  Boleto  Hens  MefaVenda  Superfta - -
‘Super 01042014 3118 5919 1 540 [l[l[l [I[l 1.39?.5['[',[”] ot

10. vamos agora verificar as informagées presentes no relatorio.
Podemos visualizar:
-Venda Bruta -Venda bruta (sem descontos) de produtos da loja;
-%Desc- Valor dado em descontos em produtos da loja.
-Venda Liquida- Valor total apds os descontos e cancelamentos
-% Ating - Porcentagem definida. -%V.T - Pecas por Atendimento.

LOJASQUE MAISVENDERAMN NO PERIODO - RANKING GERAL
Periodo:De s 1N 1Ru 130 s3NE R0 13
UF cidade Loja Regido Consultor Ulimo Cx loleto ltens Setavenda duper@ta Uenda B ruta %0eso Uendaliguida %ating % U.T.

e e e e e
Venda Bruta %Desc  Venda Liquida %Ating % ‘#’.T. -
1.146.142 10 -22 §% 1.350.728,10 81,86 83,02% .
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17. vamos agora verificar as informagoes presentes no relatério.
Podemos visualizar:
-Vendedor - Visualize o nome dos vendedores;
-Dat. Admisao - Data de admisao do funcionario;
-Nr.Atend.- Numero de atendimento realizados pelo vendedor;
-Itens - Numero de itens vendidos pelo vendedor;
-Meta Venda - Valor de meta de venda alcancado pelo vendedor;
-Super Meta -Valor de super meta atingido pelo vendedor.
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12. Vamos agora verificar as informacoes presentes no relatério.
Podemos visualizar:

-Super Mta - Super meta definida -Venda Bruta- Data de admisao do funcionario;
-%Desc- Numero de atendimento realizados pelo vendedor;
-Venda Liquida- NUmero de itens vendidos pelo vendedor;
-%Ating- Valor de meta de venda alcangado pelo vendedor;
-%V.T -Valor de super meta atingido pelo vendedor.

Super Mta Venda Bruta %Des¢ Venda Liquida %Ating % V.T.
1.897.500,00 1.746 142 10 -22,65 1.350.728 10 81,86 83,02%
j [Vend. Ano Antj
2.607.069,05
Venda Liquida %Ating V.M. P.A.
0,00 231.545,90 180.931,96 105,06 359,71 1,68
0,00 176.746,60 137.814 45 80,02 387,12 1,77
0,00 192.703,40 1562.961,96 88,82 333,25 1,46
0,00 241.659,30 188.027,41 109,48 375,30 1,62
0,00 202 .207,00 153.961,49 89237 361,41 1,60
0,00 195.724,60 148 980,32 86,591 337,82 1,48
0,00 192.229,20 148 967,93 86,50 363,34 1,48
0,00 173.504,70 141.018,97 81,89 373,07 1,46
0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
0,00 115.411,50 85.729,34 49,718 327,21 1,46
0,00 509,70 364,80 0,00 12160 1,00
0,00 23.900,20 11.969,47 0,00 22584 213
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Muito Bem! Agora vocé sabe como gerar o relatério de Ranking de Lojas. Boas Vendas!
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