Requisitos:

-Estar em Retaguarda;

c I G A M -Acessar <Relatérios
1 A4 Diversos>;

SOFTWARE DE GESTAD G uia Pratlco -Acessar <Imprimir
Relatorios>;

- Permissao: Franqueado/

Gerente;

Como gerar o relatorio de ranking de vendedores? -A partir da versdo
6.7.3500

AN
1)

Objetivo: Saiba como proceder para gerar relatério de ranking de vendedores no sistema Cigam Varejo. Gerando o relatério

é possivel visualizar as seguintes informacdes: Nimero de itens vendidos por atendimento, valor bruto e liquido de vendas, valores
de meta, super meta e porcentagem de atingimento das mesmas.

1. Clique em <Relatérios Diversos> e em seguida |'\
<Imprimir Relatérios>.

2. Clique em no icone de adicdao <+> da opgao e —
, . . , . elatdrios Garenciais - anking por Vendedor
2 “Relatdrios de Metas” e selecione o relatorio 2.2 [ _ n.,.....,m
. 7 LT 7 Pl ce ke God
“Ranking por Vendedor". & |
Defina o periodo de pesquisa. R - Data Inicial
: 1 i o st srewess i = 147 /2015
=11 2. Relatdrios de Metas ] Data Final
(1 21 .&cnmpanhamerﬂn das Metaz = | 747005 7|
[T Desconsiderar Yenda Funciondrio
E possivel marcar a caixa de selecio para que
o relatério nao considere as operacées do “Venda E::: o
Funcionario”.
0O“Venda Funciondrio” é utilizado em opera¢ées em
que uma venda é realizada para um funcionario da loja. ACIGAM %’fa
o s WS oY ents 21w D |
3 . sese i isuali A—————————
. Defina as informacoes e clique em <Visualizar>. ; =
Relatdrios Garencizis - 2.2 Ranking por Vendedor iusios 2
E [ e |
r .
Wisualizar — J
No campo “Ordenado por” é possivel definir se vocé 18 e e Ordenar pnr.:l\:"alor Liquida vl
deseja visualizar o valor liquido ou valor bruto.
e

- meieam




TOTALIZADORES

-Vendedor: Nome do vendedor.
- Data de Admissao: Data em que o vendedor foi admitido.
- Nr. Atend: Numero de atendimento do vendedor.

- Itens: Numero de itens (produtos) vendidos.

- Meta Venda: Valor estipulado como meta para venda de produtos.

- Super Meta: Valor maior que o estipulado como meta para venda de produtos.
- Itens: Valor dos itens vendidos.
-Venda Liquida: Valor de venda dos produtos com descontos.
- %Ating: Porcentagem de atingimento da meta estipulada.
-V.M: Média de valor vendido pelo vendedor.
- P.A: Média de produtos por atendimento.

4. Orelatorio sera gerado com as seguintes informacdes:

- Boleto: nimero de cupons (vendas realizadas).
- Itens: Quantidade de itens vendidos.

- Meta Venda: Meta de Venda.
- Super Meta: Meta de venda maior que a meta estipulada inicialmente.
-Venda Bruta: Valor total dos produtos vendidos sem descontos.

- %Desc: Porcentagem total de descontos.
-Venda Liquida: Valor total de venda, ja com descontos (impostos/descontos).
- %Ating: Porcentagem de atingimento da meta estipulada inicialmente.
- Marca: Nome da rede.

Ranking Por ¥Yendedor
Petiodo: De 1612015 a 30062015

AHIL - CARMEN STEFFENS ANIL-380 LUIZ

Bo lato Motz Wenda Super Mata “enda Eruta Wenda Liquida %Ating

i 440.000,00 506.000,00 0,00 0,00 0,00

et ed ar Dat. AdmisSe Mr. Atend. Meta Wenda Super Meta ltens  Wenda Liguida % Bting M. P8
¢ - Gisk 02z 2 i 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
¢ -Rairal /042014 0 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
¢ - Ger 17042010 i 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
© - Ana Tersia de Andrade Melo 02052012 a 44.000,00 S0.600,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
¢ - Cina 30/08201 4 i 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
¢ - Edne 204 0 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
€ - Higor Ric 0403204 5 i 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
C -Bemarda 11032015 0 44.000,00 50.500,00 0,00 0,00 000 000 000
Cx-Theo o420 3 a 44.000,00 S0.600,00 0,00 000 0,00 0,00 0,00
Cx - Flavia Millen W attins 261042014 a 44.000,00 S0.600,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00
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CIGAM

SOFTWARE DE GESTAO

Muito Bem! Agora vocé sabe como gerar o relatério de posicao atual do estoque. Boas Vendas!




